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■  Vertriebsleiter Robotik (m/w)

WIR BIETEN
 ■ Einen sicheren Arbeitsplatz mit langfristigen Perspektiven in einem expandierenden Unternehmen
 ■ Mitarbeit in einem hoch motivierten und dynamischen Team
 ■ Leistungsorientierte Vergütung
 ■ Geförderte betriebliche Altersversorgung
 ■ Betriebliches Gesundheitswesen

Sind Sie interessiert? Dann bewerben Sie sich bei uns und senden Sie Ihre ausführlichen Bewerbungs unter lagen 
mit Angabe der Referenznummer VOR-3817 an die Personalleitung.

Weitere Informationen zum Unternehmen und ein Online-Bewerbungsformular finden Sie unter www.ewm-group.com

Zur Verstärkung unseres Teams in Mündersbach suchen wir:

Wir sind ein weltweit operierendes, mittelständisches Familienunternehmen. Als der führende deutsche Hersteller von 
Lichtbogen schweißgeräten für den professionellen Einsatz in Handwerk und Industrie sind wir in den letzten Jahren überdurch-
schnittlich gewachsen. Unser Produktport folio wird abgerundet durch schweißtechnisches Zubehör, Schweißzusatzwerkstoffe, 
Schweißbrenner und Komponenten für die Automatisierung und Mechanisierung sowie ein umfassendes Beratungsangebot.

IHR PROFIL
 ■ abgeschlossenes Studium der Elektro-, 

Automatisierungstechnik, der Robotik oder 
vergleichbare Qualifikationen

 ■ sehr gute Kenntnisse in der Automatisierung und 
Robotik

 ■ mehrjährige Berufs- und Führungserfahrung im 
Vertrieb von Automatisierungsprodukten, auch im 
internationalen Umfeld

 ■ Erfahrung im Umgang mit Beratung von 
anspruchsvollen Industriekunden

 ■ internationale Reisebereitschaft
 ■ sehr gute Englischkenntnisse

IHRE AUFGABEN
 ■ Aufbau und Erweiterung des Vertriebsteams Robotik
 ■ Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsstrategien
 ■ Aufbau und Koordination der Vertriebsaktivitäten 

und -prozesse im Bereich Robotik 
 ■ Durchführung von Markt-, Wettbewerbs- und Trend- 

analysen
 ■ Identifikation von potentiellen Märkten und Kunden
 ■ Kundenbetreuung, technische Beratung und Ange-

botserstellung
 ■ Verantwortung für die Umsetzung von Kundenpro-

jekten (Qualität, Termine, Kosten)
 ■ Kooperation mit den Abteilungen Entwicklung, 

Anwendungstechnik sowie den Niederlassungen und 
übrigen Vertriebsbereichen

 ■ Präsentation des Unternehmens auf Messen und 
Kundenveranstaltungen


