
Bei uns springt der Funke über
Als einer der größten Anbieter für Schweißtechnik sind wir ein „Hidden Champion“, der zugleich Weltmarktführer ist. Wir brennen 
wortwörtlich für das, was wir tun: hochwertige, zukunftsweisende Geräte und Komponenten für Industrie und Handwerksbetriebe 
herzustellen. Gelebtes Teamwork und attraktive, flexible Arbeitsbedingungen schweißen unsere 700 Mitarbeitenden zusammen, über 
ganze sieben Landesgrenzen hinweg.

Wir sind bescheiden und fleißig und nehmen uns selbst nicht zu ernst. Die Zusammenarbeit steht im Mittelpunkt unseres Handelns. 
Wir sind ein wirklich globales Unternehmen. Wir legen Wert auf Vielfalt und glauben, dass der Schlüssel zu unserem Erfolg darin be-
steht, jedem die Möglichkeit zu geben, sich selbst zu verwirklichen

Haben wir bei Ihnen den Funken entfacht? Ausgezeichnet, denn wir suchen Sie als Sachbearbeiter Kontaktmanagement (m/w/d)

 
Haben Sie eine Leidenschaft für die Jagd? Erwecken Sie diese zu neuem Leben - gehen Sie gemeinsam mit uns bei EWM auf die Suche 
nach potenziellen Leads! Sie suchen eine feste Verbindung, bei der jede Menge Energie freigesetzt wird und sich Ihre Ideen einfügen?  
Prima, dann werden Sie Teil der globalen EWM-Familie als:

Sachbearbeiter Kontaktmanagement (m/w/d)

Unsere Vorteile:
•  Ein sicherer Arbeitsplatz mit langfristigen 
Perspektiven in einem expandierenden 

Unternehmen

• Ein internationales Arbeitsumfeld

•  Mitarbeit in einem hoch motivierten und 
dynamischen Team

• Leistungsorientierte Vergütung

• Geförderte betriebliche Altersversorgung

Das gibt es on top:
• Eine ausgewogene Work-Life-Balance

• Flexible Arbeitszeitmodelle

• Vielfältige Fort- und Weiterbildungsmöglichkeiten

• New Born Windelpaket

• Und außerdem:

Bei EWM kommt zusammen, was zusammengehört. Überzeugen Sie sich unter www.ewm-group.com und bewerben Sie 
sich jetzt über unser Karriereportal.

 

u.v.m.

Ihre abwechslungsreichen Aufgaben:
• Recherche und Qualifizierung von Kontakten und Leads

• Erste Kontaktaufnahme mit der richtigen Ansprechperson

• Weitergabe des Kontaktes an den zuständigen Vertriebsmitarbeitenden und  
spätere Nachverfolgung

• Erfassung und Pflege von Kontakten im CRM System

• Stammdatenmanagement der unternehmensweiten Kontakte

• Unverzügliche Reaktion auf alle eingehenden Anfragen und Marketing- 
kampagnen

 
Ihr Know-how:
• Kaufmännischer oder technischer Berufsabschluss

• Erfahrung im Bereich Leadgenerierung, Arbeit mit Datenbanken und 
CRM Systemen

• Positive Einstellung und Motivation

• Sehr gute verbale und schriftliche Kommunikationsfähigkeiten

• Fließendes Englisch in Wort und Schrift

• Strukturiertes, verlässliches und planvolles Arbeiten

https://www.ewm-group.com/de/
https://www.ewm-group.com/de/karriere/karriere-bei-ewm.html

